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NOTA DEL AUTOR A LA SEGUNDA  
EDICIÓN

El derecho es una de las ciencias sociales en la que más se aprecia la necesidad 
de contrastar lo que señala una norma con lo que sucede en la realidad cuando la 
misma se aplica. El tema de precios de transferencia no es ajeno a esta necesidad. 
Así, hay que considerar lo que señalan los Lineamientos de Precios de Transferen-
cia de la Organización para la Cooperación y Desarrollo Económico (OCDE), 
la forma como los mismos se recogen en diferentes legislaciones y la aplicación 
práctica de estas normas. Es en la jurisprudencia donde se aprecia esta aplicación 
práctica y donde se pueden ver las múltiples aristas que tienen los casos de precios 
de transferencia.

En esta segunda edición hemos analizado jurisprudencia de Estados Unidos 
de América, Inglaterra, Costa Rica, India, Panamá y Perú. Esta ha sido añadida en 
las secciones en donde se explican cada uno de los métodos de precios de transfe-
rencia, dependiendo del que se utilizó o discutió en cada jurisprudencia. Además, 
las personas que adquieran el libro, ya sea en forma digital o física, podrán tener 
acceso, a través de un código, a una sección especial de la página web, en donde 
podrán descargar en forma gratuita información relacionada a la jurisprudencia, 
ya sea la resolución misma tal como fue publicada o comentarios y/o artículos 
públicos donde se comenta la misma. Ahora bien, como es evidente, luego de la 
edición del presente libro, se seguirá publicando diferente jurisprudencia en el 
mundo sobre precios de transferencia. Esta y los correspondientes comentarios 
de quien escribe las presentes líneas serán añadidos en la siguiente página web: 
www.ediaztong.com. De esta forma, los lectores podrán tener acceso a las últimas 
jurisprudencias y discusiones que se generen sobre el tema.
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Es importante mencionar sobre las jurisprudencias incorporadas lo siguiente: 
varias de las mismas involucran a empresas que son realmente grandes, a nivel 
mundial. Para efectos de que el lector tenga una idea del tamaño de las empresas, 
en la medida de lo posible, hemos consignado sus ingresos anuales, y el producto 
bruto interno (PBI) del país de donde proviene la jurisprudencia. Hay casos en que 
las empresas involucradas tienen, a nivel mundial, ingresos que son más grandes que 
el PBI del país donde se emitió la jurisprudencia; varios de las jurisprudencias son 
extensas y, en algunos casos, el lector podrá encontrar las resoluciones o sentencias 
de diferentes instancias, si el lector quiere entender las múltiples aristas de estos 
casos, debe leer la o las jurisprudencias y formarse su propio criterio; en el libro 
encontrará comentarios de mi persona respecto a reflexiones, cuestionamientos 
y/o lecciones que se pueden obtener de las jurisprudencias. No he efectuado un 
resumen de las mismas.

Lima, Perú, mayo 2024


